Overtygar retorik?

Av Lars Mdlin

Det finns tonvis med bocker om retorik, och det ges massvis med kurser - dverallt. Ingen vill
hamnai ett baklage dar alla de andra kan tala/Gvertygalljuga béttre.

Retorik ar det sjdvklara medlet till framgang med spréket. Det har anvantsi folkférsamlingar,
domstolar och kyrkor i dver tvatusen ar, och vi har |&st framgangssagorna om méannen som
med ordens hjalp andrat varldens gang. Retorik & oemotstandligt.

Teorin & enkel. Vi ska ha en talare som utstralar karisma, som kan paverka sin publik och
som har nagot att saga. Detta som kallas ethos, pathos och logos pa fackspraket &
Overtygandets dream team.

Men hur gér det till? Jo, ett nytt tretal: sag det, gor det underhallande och vack kandor. Detta
som heter docere, delectare och movere painnespraket & grundreceptet, och ingredienserna
kan blandas pad manga olika Sitt.

Men &r det alvklart att det altid funkar bara for att Martin Luther King blandade rétt? Bland
retorikspecialister har man varit mycket forsiktig med att ta reda pa hur effektiv retoriken
egentligen &r. Inte forran under dettainnevarande artionde, har det gjorts matningar pa
retorikens Gvertygel sekraft. Over tvatusen &rs framgang &r bevis nog, tycks
retorikspecialisterna resonera. Men svaret &r att det ingalunda & salvklart.

Tank oss att vi har ett budskap, d v s nagot att docere. Da borde rétt atgard vara att pumpa upp
adrenalinet hos dhtrarnal/l &sarna med delectare och movere. Och det finns en hel regelbok
med sprakliga grepp som att upprepa, variera och séttain vardeord, bildsprak, rytmiska
slingor och vélljudande sprakljudskombinationer.

Nér vi hér provat allt detta med studenter som forsokspersoner har det visat sig tva intressanta
fenomen. Dels finns en troskel effekt: lite retorik gor ingen nyttaalls. Dels finns en takeffekt:
for mycket retorik Okar visserligen engagemanget men samtidigt sanktes fortroendet. Aven i
retorikens hypade vérld &r det lagomregeln som géller. Man kan séga att retorik skavara som
en salongsberusning: den ska kéannas men far inte mérkas.

Tyvarr har det visat sig mycket svart att hitta den magiska brytpunkten mellan engagemang
och fortroende for malgruppen. Det ar tydligen den formagan som de verkligt stora
retorikerna har i ryggmargen eller mgjligen maggropen.

Varaforsok har ocksa visat pa andraintressanta resultat. Ett sadant &r att retorikstudier inte
g0Or manniskor immuna mot spraklig paverkan. Studenter som last retorik &r precis lika | att-
(eller svar-) dvertygade som andra studenter.

Ett annat &r att vissa av de retoriska verktygen fungerar klart béttre an andra. Ett hett tips &
kansloladdade ord. Och en klar loser & upprepningar. Det & ingalunda Gvertygande att |dta
fler meningar borja pa samma sétt. Det & ingalunda 6vertygande att varierasin enfaldiga



tanke i flerameningar. Det & ingalunda 6vertygande att tjata om saker i evighet. Men somliga
tror det, och andra lar sig det pakurser.
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